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‘ Uvod

Prikupljanje sredstava (eng. fundraising) moZe se definirati kao pri-
kupljanje novcanih sredstava/roba/usluga za realizaciju nasih ideja i
aktivnosti koje doprinose njihovom ispunjenju. Ovdje se ne radi samo
o novcu i kako do njega do¢i, ve¢ se odnosi i na uspostavljanje dugo-
rocnih partnerskih odnosa s potencijalnim donatorima jer na taj nacin
osiguravamo odrzivost sredstva za sadasnjost i buduénost.

U dana3nje vrijeme prikupljanje sredstava postalo je Cista znanost s vrlo
sveobuhvatnom metodologijom i konkretnim smjernicama koje Vas mogu
nauciti kako da postanete uspjesni u prikupljanju sredstava. Medutim,
Sto uciniti ako ste profesor u Skoli s velikom motivacijom za uspjeh, no
ukljucen u Skolske projekte bez budZeta za izvannastavne aktivnosti?
Ovaj kratki alat moZe Vam pomo¢i u Vasoj misiji.
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Prikupljanje sredstava za Skole

Ograniceni budZeti i mala ulaganja vlade mogu oteZzati Zivot Skolama i
prisiliti ih da istraZuju i druge moguénosti za prikupljanje sredstava. Za
one koji se po prvi put hvataju u koStac s prikupljanjem sredstava, kao
i za iskusne fundraisere koji se upustaju u nove projekte, prikupljanje
sredstava u Skolama moZze biti izazovan zadatak. Dobra vijest je da to ne
mora biti tako. Uz promisljen i organiziran pristup, svatko svoje napore
mozZe pretvoriti u uspjesnu kampanju za prikupljanje sredstava.

Prikupljanje sredstava moZe biti odli¢an nacin za povezivanje sa zajed-
nicom ucenika, roditelja i profesora u Skoli i izvan nje. To takoder mozZe
biti prilika za Vas da se direktno ukljucite u prikupljanje novca za Skolu
i njene programe i pokaZzete svoju podrsku Skoli.

Koraci u prikupljanju sredstava

Sljededi koraci mogu Vam olak3ati upoznavanje s najefikasnijim na¢inom
pristupa ovoj temi i zapoc€injanjem aktivnosti prikupljanja sredstava
kroz praksu.

1. Uspostavite Skolski tim za prikupljanje sredstava

Tim za prikupljanje sredstava treba biti sastavljen od predstavnika Skol-
skog odbora i uprave, profesora, roditelja i u¢enika. Taj tim ne mora biti
veliki, ali bitno je da su svi zainteresirani dionici odgojno-obrazovnog
procesa zastupljeni. Pokretaci tima za prikupljanje sredstava mogli bi
predstaviti ideju na sastancima odbora i uprave ili na sastancima pro-
fesora, vijea roditelja i vije¢a ucenika, ako oni postoje, a onda se moze
pristupiti izglasavanju i imenovanju predstavnika svakog od dionika.
Izabrani predstavnici moraju biti intrinzicno motivirani za bavljenje
ovim poslom, tj. veoma je vazno da su spremni sudjelovati u ovom poslu
na dobrovoljnoj osnovi. Kada se tim uspostavi, moZete objaviti imena
¢lanova i ¢lanica tima na Skolskoj oglasnoj ploci ili web adresi, zajedno
s njihovim kontakt podacima, tako da im se ucenici, roditelji, profesori
i druge zainteresirane osobe mogu javiti kada zatrebaju.

Uz promisljen i
organiziran
pristup, svatko
svoje napore
moZe pretvoriti u
uspjeSnu kampa-
nju za prikupljanje
Sredstava.

Taj tim ne mora
biti veliki, ali bitno
je da su svi zain-
teresirani dionici
odgojno-obra-
zovnog procesa
zastupljeni.
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2. Razvijte strategiju za prikupljanje sredstava

Uspostavljeni tim treba razviti strategiju Skole za prikupljanje sredstava.
To nije jednostavan proces i moZe se provesti na razlicite nacine. Ako
je timu potrebna podrska, oni mogu identificirati stru¢njaka (moZzda uz
pomoc¢ roditelja, tvrtke u kojoj je roditelj zaposlen ili preko nevladine
organizacije) koji je spreman dati svoj pro bono doprinos razvijanjem
strategije ili obu¢avanjem ¢lanova tima kako da to urade. Druga mo-
gucnost je da Skola osigura odredena sredstva za angaZzman takvog
strucnjaka. Ako niSta od ovoga nije moguce, u nastavku se nalaze neki
savjeti i smjernice koji bi mogla pomo¢i timu:

Definirajte problem

Definirajte viziju

Definirajte aktivnosti

Definirajte ljude

Definirajte rokove

Definirajte troskove

Definirajte procedure
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> 1) Definirajte problem — koji su to problemi s kojima se kola suocava?
Nemojte se fokusirati na nedostatak novca, vec radije napravite akcijski DEFINIRAJTE
plan koji ée vas voditi rje3avanju prethodno utvrdenog problema. Ori- PROBLEM
jentirajte se na korake i alate koji su pri ruci, a koji bi se mogli realizirati
prikupljanjem i ulaganjem novca u rjeSavanje problema.

> 2) Definirajte viziju — bilo bi sjajno da osmislite viziju Skole. Kako ce
vasa $kola izgledati u buduénosti, za 10 godina? Hoce li ona postati DEFINIRAJTE
prepoznatljiva kao Skola sa sjajnim pozitivnim okruZenjem za ucenike A
i profesore? Hoce li vec tada biti lider u implementaciji Programa Y
(obrazovanje o Zivotnim vjeStinama) u vasoj zajednici, gradu, regiji?

> 3) Definirajte aktivnosti — navedite sve aktivnosti koje je potrebno
provesti da bi se vasi problemi rijeSili, a vizija ispunila. Nemojte se
bojati - ova lista moZe biti dugacka. VaZno je navesti sve 3to vam pad-
ne na pamet kao neophodno, sve Sto je potrebno uraditi (od redovnih
sastanaka tima za prikupljanje sredstava, logistike vezano za aktivnosti
prikupljanja sredstava do proslave kada se sredstva prikupe). Izradite
iscrpan plan aktivnosti koji ¢ée vam pomoci da pravovremeno ispunite
sve vase zahtjeve.

> 4) Definirajte one koji vas podrZavaju — zajedno sa zadacima navede-
nim u planu aktivnosti, pokusajte identificirati ljude koji vam mogu
pomodi da implementirati te zadatke (npr. ucenici, profesori, roditelji, DEFINIRAJTE
ali i lokalni/nacionalni poduzetnici, mediji i sl). U ovom dijelu, sasta-
vite adremu, tj. listu kontakata koja sadrzi sva imena, e-mail adrese,
brojeve telefona i slicno, jer e vam te informacije biti potrebne i vrlo
korisne u kasnijim fazama.

> &) Definirajte logicki okvir, tj. vremenski okvir, uloge i odgovornosti — u DEFINIRAJTE
ovom dijelu definirajte datum pocetka, trajanje svake vase aktivnosti, ROKOVE
kao i o€ekivani rok zavrSetka. U sljedecoj koloni odredite tko ¢e biti
odgovoran za svaku aktivnost i/ili njene pojedine dijelove.

> 6) Definirajte troSkove - iako se cijeli ovaj proces odnosi na priku-
pljanje sredstava, neophodno predvidjeti i osigurati iznos troskova DEFINIRAJTE
za operativne aktivnosti. To je odlucujuéi trenutak u kojem odlucujete TROSKOVE
koliko ée vam novca biti potrebno za implementaciju akcija i tko su vasi
potencijalni donatori.
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DEFINIRAJTE
AKTIVNOSTI

U nastavku se nalazi primjer tabele strategije za prikupljanje sredstava.
MozZete kreirati ovu tabelu za svaki od problema na koji se fokusirate.

AKTIVNOST VRE)“I’(‘\E/:\'RSK' PODRSKA TROSAK ODGOVORNOST

E |

E |

> 7) Definirajte procedure za upravljanje sredstvima - budite veoma

precizni s uspostavljanjem protokola i procedura za upravljanje priku- DEFINIRAJTE
pljenim sredstvima. Pobrinite se da se poStuju vaZedi drzavni zakoni, PROCEDURU

ali i smjernice Skole koje se odnose na troSkove, racunovodstvo,
nabavku i druge pravne procedure.

\\ N\
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3. Provedite istrazivanje

Prikupljanje podataka veoma je vazan korak za razvoj vasSe strategije,
a ono bi trebalo postati i sastavni dio cjelokupnog procesa (vazno je
provoditi ga kontinuirano, tj. prije, za vrijeme i nakon inicijative za pri-
kupljanje sredstava). Prikupljanje podataka pruZit e vam Sirok spektar
korisnih podataka: od identifikacije onoga Sto je potrebno i ideja o tome
kako bi se to moglo obaviti do identifikacije uspjesnih i manje uspjes-
nih koraka i rezultata. MoZete prikupljati podatke na razlicite nacine:
organizacijom diskusija u fokus grupama, individualnim razgovorima s
ucenicima, roditeljima i profesorima ili postavljanjem info-pulta koji e
posluziti kao mjesto gdje ucenici, roditelji, nastavnicii svi drugi dionici
mogu dobiti dodatne informacije te podijeliti svoje prijedloge i ideje.
Takoder, jedan dio istraZivanja moZe se obaviti online ili razgovorom s
kolegama. PokuSajte saznati kako druge Skole rjeSavaju probleme sli¢ne
vaSima. Kada prikupite sve informacije, moZete ih analizirati i zapoceti
proces planiranja.

4. Posavjetujte se sa svojom zajednicom - ne bojte se pitati

Nemojte zaboraviti da vasa Skola proizlazi iz zajednice i pripada zajednici.
U njoj je mnogo ljudi koji vam mogu pomo¢i i podrZati vas. Upoznajte se
s predstavnicima op¢ine, lokalnih medija, sportskih klubova, strukovnih
udruga, umjetnickih i kulturnih organizacija i svim drugim dionicima
koje ste identificirali kao zainteresirane dionike koji bi mogli dati svoj
doprinos tom procesu. Pruzite im priliku i osigurajte prostor kako bi
se mogli aktivno ukljuciti u sve procese. Postoji mnogo nacina na koje
mozete dobiti pomo¢ - financijska pomo¢ samo je jedan od nacina.

5. Organizirajte i provedite aktivnosti

Kad ste zavrsili s planiranjem i jasno definirali naredne korake, vrijeme
je da DJELUJETE! Pocnite sa svojom prvom aktivnoS¢u i pratite proces. Ne
zaboravite biti fleksibilni i spremni prilagoditi se. Ako se pojave izazovi,
a hoce, uvijek se pojave, najvaznije je da ostanete fokusirani na ono 3to
Zelite ostvariti i uvijek gledate Siru sliku.

6. Ucite iz vlastitog iskustva i usavrSavajte se

Kad ste zavrsili s procesom, provedite pracenje svih dobivenih podata-
ka, analizirajte ih i u€ite iz njih. Ako ste razvili jasan skup pokazatelja
za mjerenje vaseg napretka, koristite ih kako biste procijenili razinu
ostvarenosti ciljeva. Organizirajte sastanak za procjenu rada tima za
prikupljanje sredstava i razgovarajte o rezultatima, uspjehuiizazovima
i ucite iz toga. To e biti moZda najvaznije i najkorisnije spoznaje koje
Cete stei, a onda i znati uspjesno implementirati promjene u buduéim
procesima.

Prikupljanje
podataka veoma
je vazan korak
za razvoj vase
strategije.

Kad ste zavrsili
s planiranjem i
jasno definirali
naredne korake,
vrijeme je da
DJELUJETE!
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Stilovi prikupljanja sredstava

1. Prikupljanje sredstava u Skolama

Prikupljanje sredstava u Skolama praksa je prikupljanja financijskih
sredstava od strane Skolaili Skolskih grupa za podrSku programima obo-
gacivanja obrazovanja. Postoji mnogo nacina za prikupljanje sredstava
u Skolama i ovaj vodic predstavit e samo neke od njih.

Za pocetak, vazno je jasno definirati svrhu organizacije nekog dogadaja,
kao i svrhu prikupljanja sredstava. Ako budete transparentni, ljudi ée vam
vjerovati i, Sto je joS vaznije, biti sigurni u ono za Sto daju svoj doprinos.
Na posebnijim prilikama moZete uruciti zahvalnice, priznanja, plakete
i na taj nacin izraziti svoju zahvalnost ljudima koji su pruZzili podrsku.

Recikliranje — nabava i/ili izrada kutija za odlaganje papira i plastike za
reciklaZu koje se postavljaju po cijeloj Skoli moZe dugoro¢no akumulirati
mnogo sredstava. Naime, Skola moZe dobiti povrat od javnih komunalnih
tvrtki. PokusSajte se povezati s nekom od njih, dobiti informacije i uspo-
staviti suradnju. Sakupljanje plastike i papira trebaju obavljati i profesori
i ucenici. Najprije organizirajte neki promotivni dogadaj, kampanju ili
javnu akciju, koji e najaviti pocetak ovog procesa. Nakon postavljanja
kutija za tu namjenu, ucenici i profesori mogu da poceti s recikliranjem.
MoZete ¢ak i napraviti neku vrstu natjecanja medu razredima s ciljem
reciklaZe ¢im viSe otpada, a na kraju svake Skolske godine proglasiti
pobjednike, uruciti im prigodne nagrade i priznanja te objaviti koliko
sredstava je prikupljeno. Ovo moZe postati redovna aktivnost i stalni,
odrzivi nacin prikupljanja financijskih sredstava.

Skolski sajam — moZe se organizirati jednom ili vie puta godiZnje, a cilj
je da ucenici i nastavnici proizvedu i/ili doniraju neku robu za prodaju na
Skolskom sajmu. To je mjesto gdje moZete prodavati kolacice i limunadu,
ali i stvari i predmete koje su nekom mozda nepotrebne. Skolski sajam
najbolja je aktivnost kojom moZete ukljuciti roditelje i profesore. Ovaj se
dogadaj moZe koristiti i za predstavljanje Skolskih inicijativa donatorima
i zainteresiranim dionicima u zajednici. Sajam stoga moZete organizirati
povodom obiljeZavanja dana Skole ili sli¢no.

Sportska natjecanja — sjajna aktivnost na otvorenom u kojoj timovi mogu
platiti neku malu naknadu za sudjelovanje. To mozZe ukljucivati razlicite
sportske aktivnosti, ali i razlicite timove: timove roditelja, timove profeso-
ra, timove ucenika, ali i timove drugih dionika iz zajednice: poduzetnici,
tvrtke, predstavnici javne vlasti, organizacija civilnog drustva, sportske,
kulturne i druge udruge i sl. Na ovakve dogadaje moZete pozvati poznate
sportase ili sportasSice koji/e mogu sudjelovati u dogadaju te na taj nacin
privuéi veliku paznju lokalne zajednice, pa cak i Sire.

Uvek bi trebalo da
jasno definisete
zasto se dogadaj
organizuje i za sta
Ce se koristiti pri-
kupljena sredstva.



Eko-dan — organizirajte dogadaj na koji ¢e svi ucenici i profesori doci
obuceni u zeleno i dogovorite ¢iScenje Skole i Skolskog dvorista ili pak
sadnju cvijeca i drveca. MoZete pokusSati osigurati besplatno cvijece,
sjeme i zemlju za sadnju od lokalnih poduzetnika ili lokalnih vlasti.

Naravno, sudjelovanje je "zelena naknada".

Rucak — moZete pozvati kuhare iz lokalnih restorana da pripreme rucak ili
zakusku za sve u€enike i ucenice te profesore i profesorice u Skolama koji
mogu kupiti svoj ruc¢ak. Od prikupljenih sredstava cete platiti namirnice
potrebne za ovaj dogadaj, ali i prikupiti dodatna sredstva.

Skolska zabava - s naplatom ulaznica na kojoj se u€enici mogu zabaviti
uz plesidruZenje. Uz to, ovo je odli¢na prilika za promociju zdravih stilova
Zivota i promociju bezalkoholnih pi¢a koje moZete pokusati osigurati od
kompanija koje ih prodaju.

Dan igara — neka ucenici donesu igracke i druStvene igre sa kojima se
mogu igrati poslednji dan polugodiSta i traZiti zauzvrat donaciju.

Kviz — organizirajte svoju verziju kviza ,, Tko Zeli biti milijunas?“ili ,,Naj-
slabija karika“. Ukoliko to nije moguce, prilagodite postojeée drustvene
igre za vedi broj sudionika i sudionica, nagrade neka budu donirane.

Karaoke — organizirajte svoje vlastito natjecanje poput ,,Zvijezde*, ,,Hr-
vatska trazi zvijezdu“ ili ,,Supertalent“.

Bacanje spuzve — zamolite uc¢enike da daju donacije u zamjenu za priliku
da bacaju spuZve natopljene sapunicom na profesore. Ovo je najbolje
raditi po sun€anom vremenu.

Takmicenje talenata — odrZite natjecanje u razlicitim talentima za ucenike
i ucenice pri Cemu ¢e oni pokazivati svoje vjestine. MoZete ga napraviti u
stilu TV emisije tako Sto ¢ete imenovati suce koji ¢e izabrati pobjednike.

Lov na blago - organizirajte lov na blago, podijelite u¢enike u parove ili
ekipe i neka detektivski posao pocne. Zamolite lokalnog poduzetnika
da donira nagradu za pobjednicki par/ekipu i odredite predloZeni iznos
donacije za sudjelovanje.

Svjetski dan kulture — neka se ucenici obuku tematski za ovaj dan.
Dodijelite svakom razredu razli¢itu drzavu prema kojoj e temeljiti svoj
tematski dan. Ovime Cete i razviti interkulturnu kompetenciju ucenika
i ucenica.

Dobrotvorna utakmica profesora — izazovite uzbudenje medu ucenicima

sudjelovanjem u posebnoj sportskoj igri u kojoj su ekipe sastavljene od
njihovih profesora! Organizirajte prodaju ulaznica za gledanje utakmice
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i razmislite o postavljanju Standa za prodaju hrane i pi¢a. To mozZe biti
ozbiljna igra ili pak neSto komicno.

Dobrotvorni koncert profesora — okupite svoje profesore na glazbenom
koncertu za u€enike! Organizirajte prodaju ulaznica kako bi u€enicii uce-
nice, njihovi roditelji ali i lokalna zajednica mogli prisustvovati koncertu
profesora. Profesori mogu biti kreativni i pozvati poznate izvodace da im
se pridruZe ili pak pokusSati osigurati sponzore iz zajednice.
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Trening sesije — zamolite profesore tjelesnog odgoja iz lokalnih sred-
njih Skola da krenu odrZavati tjedne edukacije i treninge iz razlicitih
sportova, a zatim ponudite zajednici da uz pla¢anje adekvatne naknade
prisustvuju tim treninzima.

Humanitarna vecera — na koju moZete pozvati lokalne firme i institucije
i predstaviti im svoje ideje (kompanije koje proizvode ili prodaju pica i
hranu te restorani mogu donirati hranu i pice). Ovo je mjesto gdje moZete
zamoliti za sve vrste podrSke za svoje ideje.

2. Prikupljanje sredstava u zajednici Morate biti vrlo ja-
o . L L sni i precizni u vezi

U vasoj zajednici postoji mnogo materijalnih i nematerijalnih resursa

koji se mogu koristiti kao podrska Skolskim programima i aktivnosti-

ma. Prije svega, poku3ajte identificirati sve postojece sluzbe, trgovine,

restorane, tvrtke, vece kompanije itd., istraZite njihov djelokrug rada, a vam pomognd...

zatim pokusSajte pronaci povezanost s vaSom aktivnoscu ili programom

te pronadi zajednicki interes. Drugo, sastanite se s njima i razgovarate

o mogucoj suradnji, predstavljajuci im svoju viziju i ideje. Definirajte i

jasno prezentirajte Sto vasa Skola treba. Morate biti vrlo jasni i precizni

u vezitoga Sto Zelite i kako biste htjeli da vam pomognu (bilo da se radi

o donaciji sredstava, doniranju njihova vremena, roba ili usluga). Obja-

snite im da ¢e njihov angaZman i podrska biti javno objavljivani (putem

priopéenja za medije, interneta, TV emisija i sl.) te e to biti odli¢na prilika

za reklamu i promociju i za njih.

toga Sto Zelite i
kako biste htjeli da

Dobar pocetak mogao bi biti jasno im razjasniti da svojim uklju€ivanjem
Cine neSto dobro, pozitivno i korisno za zajednicu. Postoje brojne aktiv-
nosti koje se mogu uciniti poput ¢is¢enja lokalnog parka, sadnje cvijeca,
uredenja klupa, renoviranja starog javnog prostora ili pak organizacije
glazbenog festivala koji ¢e okupiti sve predstavnike zajednice. Posljed-
nje je odli¢na prilika da svi dionici iz vaSe lokalne zajednice posjete
vasu Skolu i upoznaju se s vasim planovima za program poboljsanja
Skole. Imajte na umu da ovo lokalno partnerstvo tretirate kao dugoro¢no
opredjeljenje, a ne kao jednokratni angazman. Na taj nacin, ljudi bi se
mogli povezati s vasom Skolom, biti motiviraniiinspirirani da daju svoj
doprinos i podrze vas u nekom duljem vremenskom periodu.
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3. Domace i medunarodno prikupljanje sredstava

Prikupljanje sredstava se moZe organizirati s domacim i medunarodnim
donatorima, a iskusniji zaposlenici i zaposlenice Skola mogu se okusati
u osiguravanju sredstava iz EU fondova. Domaci i medunarodni donatori
obi¢no imaju otvorene pozive s konkretnom temom/temama koje bi
Zeljeli podrzati i rok do kojeg biste trebali poslati prijedlog svoje ideje,
odnosno razradu projekta. U svom prijedlogu, morate definirati, obja-
sniti i opravdati problem koji biste Zeljeli rijeSiti te ponuditi konkretnu
metodologiju i nacine na koje cete ga rijeSiti upravo svojim projektom.
Naravno, vazno je jasno definirati ishode realizacije vaseg projekta.
Ovaj proces ponekad je veoma zahtjevan jer prvo trebate provjeriti
ispunjavate li kao Skola uopée uvjete da se prijavite na neke pozive,
a zatim provjeriti sva pravna pitanja vezana za prijavu. Tek tada moZe
poceti proces razvoja ideje. Od izuzetnog je znacaja dobro objasniti
i raspisati projekt u obrascima i dokumentima prijedloga projekta,
uklju€ujuéi izradu logickog okvira, budZeta i plana aktivnosti. Logicki
okvir, budZet i plan aktivnosti osiguravaju donatoru jasan uvid u nacin
i vremenski tijek iskoriStavanja doniranih financijskih sredstava, ali i
jednostavnije praéenje iskoriStavanja istih sredstava. Sva financijska
sredstva morat cete iskoristiti kako ste naveli u vasoj projektnoj prijavi,
strogo se pridrzavajuci svih pravila iz ugovora. Upravo stoga, vazno je
projekt precizno i jasno razraditi te tijekom osmiSljavanja i izrade pro-
jektne prijave misliti na sve detalje i potencijalne situacije i probleme
koji mogu iskrsnuti. MoZda postoji lokalni strucnjak ili roditelj koji ima
iskustava u izradi projektnih prijedloga, analizi dokumentacije i sli€nim
poslovima. Poku3ajte ih identificirati i zatraZite pomo¢! Sto je jo3 vaZnije,
nevladine organizacije koje vam pomaZu u implementaciji Programa Y
mogu vam pomoci u izradi projektnih prijedloga i pruziti vam resurse
koji mogu vam pomoci u tom procesu (poput specijaliziranih web stra-
nica koje nude neke opcije financiranja, edukacija o pripremi projektnih
prijedloga, itd.).

4. Prikupljanje sredstava putem interneta

Prikupljanje sredstava putem interneta danas je veoma popularno i,
zapravo, poprili¢no jednostavno. Ispod su navedeni neki nacini koji ¢e
vas mozda zanimati:

Donirajte sada dugme na web stranici Skole, gdje zainteresirani ljudi,
organizacije, donatori mogu direktno donirati odredeni odabrani iznos
Skoli. MoZete zamoliti kreatora i/ili odrZzavatelja vase web stranice da ga
doda na vaSu web stranicu. Vazno je prezentirati svoju viziju i ponuditi
potencijalnim donatorima aktivnosti za koje ¢e se sredstva onda i iskori-
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stiti, kao i dati sve potrebne tehnicke informacije za donaciju. Isto tako,
ovo je mjesto gdje moZete navesti sve prethodne ili sadasnjih donatore
i javno im izraziti svoju zahvalnost.

Crowdfunding je praksa financiranja projekta ili poduhvata prikupljanjem
malih novcéanih iznosa od velikog broja ljudi, obi€no putem interneta.
Izaberite platformu na internetu, objavite svoju ideju (putem dokumenta,
video snimka ili infografike). Crowfunding je danas veoma popularan, a
viSe informacija moZete pronaci na www.crowdfunding.com
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Primjeri uspjesSnog prikupljanja sredstava

1. Dani sporta

Nekoliko Skola u regiji je osnovalo dane sporta ili natjecanja koji sluze
za prikupljanje sredstava za skole. Skole zajedno s ucenicima orga-
niziraju razlicite igre i sportove kako bi se svim ucenicima omogudilo
sudjelovanje.

Sredstva se prikupljaju na nekoliko nacina: naplaéuje se prijem roditelji-
ma i ostalim gledateljima, traZe se sponzori natjecanja, prodaje se roba,
hranai pice, itd. Ponekad se sredstva prikupljaju za ciljane prigode i svi
su sudionici pozvani da doniraju dodatni novac za navedenu prigodu.

2. Prikupljanje sredstava za opremanje kuhinje Ugostiteljske Skole u
Banja Luci

Ucenici i profesori Ugostiteljske Skole u Banja Luci, buduéi kuhari,
odlucili su zajedno sa profesorom Predragom ToSi¢em da organizuju
Donatorsko vece, kako bi renovirali kuhinju u kojoj “peku” zanat. Cilj
donatorske veceri je bio da se proda Sto viSe ulaznica kako bi se obe-
zbjedila novéana sredstva od kojih e biti kupljena oprema i inventar sa
kojom ¢e oni i njihove kolege raditi kada budu pohadali ¢asove prakticne
nastave. Cijena jedne ulaznice je bila 50 KM i u cijenu je uraCunato pice
dobrodoslice i vecera od Cetiri slijeda koju pripremaju i posluZuju ucenici
Ugostiteljske Skole.

Ulaznice su se mogle kupiti direktno u restoranu Skole svaki radni dan
ili naruciti na broj telefona, te su iste bile dostavljene na adresu.

Za pet ili viSe kupljenih ulaznica je dodijeljivana zahvalnica i objava na
sajtu ove Skole kao zlatni donator.



Savjeti i trikovi!

Ovdje su neki savjeti za uspjesno prikupljanje sredstava, savjeti koji
¢e vam omoguditi da uspjesno prikupite novac koji vam je potreban,
odrzavajuci pritom dobre odnose sa Skolskom zajednicom.

. Ukljucite ucenike, roditelje, profesore i sve ostale ¢lanove i dio-
nike zajednice u sve faze prikupljanja sredstava; od definiranja
misije i vizije do realizacije aktivnosti kojima ¢e se one ostvariti.

. PokuSajte organizirati motivacijske i zabavne aktivnosti u kojima
ce ljudi Zeljeti sudjelovati.

. Budite proaktivni kada je rijec o odrZavanju kontakta s vasim
pristalicama i donatorima. Ipak, pazite da ne pretjerate u tome.

. Razmisljajte drugacije — uobicajene i tradicionalne aktivnosti za
prikupljanje sredstava su sjajne, ali $to moZete uciniti drugacije?
Inovacija osvaja ljude.

. Fokusirajte se na krajnji cilj — budite veoma jasni u navodenju
razloga i obrazloZenjima istih za prikupljanje novaca.

. Unesite notu osobnog - ucenici mogu biti sjajni u prikupljanju
sredstava (fundraiseri) ako ispricaju svoju pricu, iz vlastite per-
spektive, o tome koliko im je i za Sto novac potreban. Ohrabrite
ih da pricaju i traZze pomo¢!

Korisne web stranice:

www.easy-fundraising-ideas.com

https://blog.fundly.com/fundraising-ideas-for-schools-and-education/

http://schoolaid.co.nz/7-awesome-fundraising-ideas/
https://www.groundwork.org.uk/school-az

http://www.coolfundraisingideas.net/school-fund-raising-idea
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https://www.opencolleges.edu.au/informed/other/school-fundraising-ideas/

https://www.youcaring.com/c/school-fundraising
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